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  :برديا پخش نيلا شركت تاسيس
 

 با كمپاني اين و نمايند تاسيس را خود اختصاصي پخش تا گرفتند تصميم ميعاد مديران ١٣٩٦ درسال    

.شد غذايي مواد كنندگان توزيع كانال وارد رسما "برديا پخش نيلا شركت " افتتاح
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  .نمايد جلب را كنندگان مصرف رضايت خود سبد در محصولات ترين كيفيت با و بهترين آوري جمع با دارد نظر در نيلا شركت

 كنندگان عرضه و فروشندگان رضايت كسب پي در منظم هاي ويزيت انجام با و اي حرفه فروش تيم داشتن با شركت اين

 .باشد مي موادغذايي

 اين .باشد مي مربع متر ٢٠٠٠ مساحت با سوله چندين داراي و است شده واقع مربع متر ٩٠٠٠ مساحت به زميني در نيلا انبارهاي

 زمينه در پيشرو و مدرن شركت يك عنوان به تا شود انجام علمي صورت به ها فعاليت و مراحل تمام تا كوشد مي همواره شركت

 .شود شناخته ايزان در توزيع و فروش

 به تا نمايد مي استفاده كيفيت مديريت هاي سيستم همچنين علمي فروش هاي سيستم از نيلا شركت هدف اين به رسيدن براي

 .بخشد بهبود را سازي پياده هاي روش و نقايص مداوم طور

 در را غذايي مواد ازمحصولات وسيعي طيف كه هاست ماركت سوپر زمينه در نيلا شركت اصلي فعاليت

 ها شركت ديگر از را خود " بازار علمي شناخت " بينش با شركت اين .ميكنند عرضه كشور سراسر

 .است كرده متماز

 .است اهداف به دستيابي منطور به استراتژيك مديريت براساس آن هاي فعاليت تمام بنابراين

 مديريت ويژه هاي برنامه از بايد بازار در محصولات توسعه و عرضه براي كه است معتقد نيلا شركت

نمود. استفاده بازار
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  اصفهاناستان 

 عنوان تعداد
 مدير فروش ١

 رييس فروش ١

 سرپرست فروش ٣

 فروشنده عمده فروش ١

 فروشنده خرده فروش ١٨

 

 :اصفهان استان در برديا پخش نيلا محصولات سبد

 
 

 چاي مارال

 

  مربا موسوی

  

  محصولات مکنزی
 

 
 
 

  گروه مواد غذای ميعاد
 

 

 کوانتومانرژی زای 
 

 

 لات سلولزی ريلکسوصمح
 

 

 عسل کمياب
 

 
 

 عسل آبيک

 

 
 
 
 
 
 

  :اصفهان استان در برديا پخش نيلا فروش تيم
 توزيع به اقدام لاين ٢ در اصفهان استان در حاضر حال در خود توليدي اجناس ماهيت به توجه با برديا پخش نيلا شركت

 ساعته ٢٤

 براساس و است گرديده مهيا اصفهان در فروشي خرده مسير ١٣٦ مجموعا كه.است نموده روزه ١٢ ويزيت تور با محصولات

.شود مي انجام سركشي دارات مغازه تمامي به مدون ويزيت لوح
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 دقيق برنامه يك با تواند مي فروش جديد لاين شدن اضافه با كه است گرفته صورت نحوي به بندي مسير اين است، ذكر به لازم

 داد تغيير آنها وصول دوره و محصولات خواب به توجه با مدنظر هرشرايط يا و يكبار اي هفته به را ويزيت تور

 :بختياري چهارمحال شعبه اندازي راه

   .گرديد اندازي راه ١٣٩٨ خرداد در برديا پخش نيلا بختياري محال چهار شعبه محصولات، توزيع فعاليت دامنه توسعه راستاي در

 :بختياري و چهارمحال استان در برديا پخش نيلا محصولات سبد
 

 جاي مارال

 

  عسل کمياب

  

  مربای موسوی

  

 محوصلات مکنزی
 
 

 
 

 ميعادگروه مواد غذايی 

 

 انرژی زای کوانتوم
 

 

  محصولات سلولری ريلکس

  

  محصولات نويتکس

  

 محصولات ايزی پيک

 

 
 

 عسل آبيک
 

 
 

 
 
 

:بختياري و چهارمحال استان در برديا پخش نيلا فروش تيم

  استان چهارمحال و بختياری

 عنوان تعداد

 سرپرست فروش ٢

  خرده فروش ٨
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  توزيع اصفهان و چهارمحال: تيم
 

 عنوان  تعداد

 سرپرست توزيع ١
  توزيع کننده ١٠

  :ماشين هاي توزيع اصفهان و چهار محال
  .دستگاه هيونداي اتاق دار مي باشد ٤دستگاه نيسان اتاق دار و ٦ماشين هاي توزيع اين شركت شامل 

  :راه اندازي شعبه تهران

  ● .راه اندازي گرديد ١٣٩٩محصولات، شعبه تهران نيلا پخش برديا در شهريور در راستاي توسعه دامنه فعاليت توزيع 

  :سبد محصولات نيلا پخش برديا در استان تهران

 
 

  چای ميعاد

 

  محصولات پرواستار

  

 چای ويکتوريا
 

 

 مربای موسوی
 

 
 

 انرژی زای کوانتوم
 

 

  عسل کمياب

  

 محصولات مکنزی
 

 

 چاي مارال
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 :(شرق و غرب) تهران استان در برديا پخش نيلا فروش تيم

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 تيم توزيع تهران:
 
 
 
 

  عنوان تعداد

 سرپرست توزيع ١
 توزيع کننده ١٠

 
 
 

 :تهران توزيع هاي ماشين .

  دستگاه وانت ٣، دار اتاق نيسان دستگاه ٥ شامل تهران در شركت اين توزيع هاي ماشين

    .باشد مي دار اتاق هيونداي دستگاه ٢ 

  

 استان تهران

 عنوان تعداد

 فروش رييس  ٢

 سرپرست فروش ٦

  فروشنده خرده فروش ٦١
 


